rasprodao sve u Njemackoj i
vratio se ovamo, Supruga Snje-
zana 1 kei Helena pola su godi-
ne u Tucepima, a ostatak u Nje-
mackoj, dok ja stalno putujem
na relaciji Tucepi - Frankfurt,
Helena je tek navrsila godinu
dana, pa moZemo tako Zivjeti,
no kada bude morala krenuti u
Skolu, trebat demo donijeti vaz-
ne odluke - istice
Galic, govoreci
nam kako njego-

ve strahove 1 pro-
bleme dijeli veci-
na malih poduzet-
nika koji su novac
uloZili u turizam.
| uistinu, preko
puta “Laurentu-
ma’”, u nelto ma-
njem, ali jednako
luksuznom hotelu
“Villa Marija”,
zatekli smo vlas-
nika Radoslava
Simica kako na terasu iznosi Jas-
tucice za stolice. Cim smo mu
kazali o ¢emu Zelimo razgovara-
i, spremno je pristao jer se nje-
gova obitelj turizmom bavi vec
40 godina i nikada nisu pomislja-
li da ce dodi ovako teska vreme-
na. Jos od davne 1961. godine,
kada je turizam bio u povojima,
Radoslavov je otac
Miljenke otvorio
prvi pansion za go-
ste, te od tada Si-
mici slove za jedne
od najboljih malih
ugostitelja na Ma-
karskoj rivijeri.

Od prve sobe i
prvih turista, odu-
Sevljenih prijaznim
domacinima i uku-
snom  dalmatin-
skom kuhinjom Radoslavove
majke, stasali su u hotel od 30 so-
ba i svim popratnim sadrzajima.
poput saune, zatvorenog bazena
s hidromasazom, prostora za ma-
sazu, bilijarskog kluba i vinote-
ke. Iskustva i znanje stjecano go-
dinama odlucili su pretociti u ho-
tel koji ce moci ravnopravno sta-
ti uz bok sli¢nim objektima u Ita-
liji ili Spanjolskoj. No danas, ka-
da su dosli do cilja o kojem su
dugo sanjali, svakog se dana su-
oce s nekim novim problemom
koji se poput ruznih oblaka nad-
vijaju nad poslovanjem obitelj-
skog biznisa Simicevih,

- lako smo godinama radili 1
Stedjeli da bismo napravili ob-
jekt o kakvom smo sanjali, tre-
balo nam je dosta kredita i po-
zajmica - zapocinje pricu vitalni
52-godisnjak cija je Zivotna in-

e
arena b

MLADEN GALIC

‘Samo
komunaina
naknada

stajala me
je 300.000
maraka’

Interijer odise skladnoséu i
luksuzom do najmanjeg detalja

vesticija tezila cetiri milijuna
maraka.

- Mislili smo kako bi bilo
posteno da, ako vec ulazemo dio
vlastitog novca u unapredenje
turizma u Hrvatskoj, drzava sta-
ne na nasu stranu i pomogne
nam, no bilo je upravo suprotno.
Na koncu smo uzeli kredite, a
sami znate kolike
su kamate. Bili smo
prisiljeni pristati na
petogodiSnji zajam
s kamatom od 12
posto! Da bismo se
tinancijski oporavi-
li od svih izdataka,
trebat ¢e nam oko
10 do 12 godina,
pod uyjetom da
svaka sezona bude
iznimno uspjesna.
lako radimo tek tri mjeseca, us-
pieli smo izracunati kako nama,
kada podmirimo sve obveze, 0s-
tane 20) posto od cijele zarade.
Dakako, od tog novca treba iz-
dvojiti place za desetak zaposle-
nih i anuitete za otplatu kredita.

Kako rijesiti
probleme

Najbolje riesenje proble-
ma poduzetnika privatni ho-
telijeri vide u subvencijama
ministarstava turizma te ma-
log i srednjeg poduzetnis-
tva, od kojih zahtijevaju po-
mo¢ u obliku manjih kamata
na kredite te nepovratnih
zajmova. Takoder, smatraju
da im treba smanjiti komu-
nalne naknade i promijeniti
poreznu politiku, te za njih
odrediti drukéiju kategoriza-
ciju od one koja vrijedi za
velike hotele.

Hotel ko|| G E] Mmsu: vodl sa sinom StJepanom
‘pojeo’ je plodove 30-godiSnjeg rada u Svedskoj

Mozete zamisliti kolika je nasa
stvarna zarada? - istice Simic,
vodedi nas kroz hotel na kojemu
se jasno vidi kako ga vode ljudi
s iskustvom u turizou.

Sve je podredeno gostu, od
trenutka kada uz klju¢ od sobe
dobije “friske fritule” i domacu
rakiju, do odlaska kada ih netko
od osoblja odveze na aerodrom
il neko drugo mjesto s kojeg pu-
tuju kuci. U hotelu rade i Rado-
slavova supruga Vedrana, nas-
tavnica po zanimanju, te 16-go-
disnja kéi Marija.

- Buducnost domaceg turiz-
ma leZi u obiteljskim hotelima
visoke kategorije. U vrijeme
kada su veliki hoteli u losem
stanju, radnici s minimalnim
placama nemotivirani za rad,
goste mozete “osvjeZiti” jedino
ako ih dovedete na mjesto gdje
ce se osjecati kao da su najvaz-
niji. Osim toga, potrudili smo
s napraviti i sve popratne sadr-
Zaje jer je izvanpansionska po-
nuda uistinu nikakva. pa ako
pada kisa ili je lose vrijeme,
mnogi odmah pomisljaju na od-
lazak kuci. Zato smo im Zeljeli
osigurati ugodan i sadrZajima
ispunjen boravak u svim uvjeti-
ma - prenio nam je Simic¢ dio
znanja kojemu ga je poucio
otac. Smatra kako napredak tu-
rizma lezi u sprezi malih podu-
zetnika i opéine, turisticke za-
jednice, Ministarstva turizma,
Ministarstva za malo i srednje
poduzetniStvo, HBOR-a i Hr-
vatske garancijske agencije.

- Opéine bi trebale poticati
banke da poduzetnicima dadu
kredite s pristojnim kamatama,
te uciniti nesto da se skrati pro-
ces dobivanja kredita. Adminis-
fracija vam uzme uzasno puno
vremena, Zivaca i novea. Ja sam
¢lan opéinskog i turistickog vije-

¢a i zalagat ¢u se da se, 5to je vi-
Se moguce, pomogne poduzetni-
cima. Smijesni su i tragicni sus-
tavi koji odreduju koeficijente
prema kojima placamo racune.
Odgovorni u Ministarstvu turiz-
ma trebali bi shvatiti kako je po-
razno da, ako smo ulozili inici-
jalni kapital, nista ne dobivamo
zauzvrat. Mislim da bismo tre-
bali dobivati nepovratne dotaci-
je. a bilo bi dobro kada bi nam
smanjili 1 poreze. Takve odluke
svakako bi stimulirale sve male
poduzetnike, a onda bi i dobit bi-
la veca, da ne govorimo koliko
bi se promijenio profil gostiju
koji bi dolazili na Jadran - kazao

| ,je Simié

Pl)LCiI‘lI kapml
od 2,5 milijuna
njemackih maraka
Nikola je stekao
radeci 30 godina u
Svedskoj. No, ia-
ko hotel na samoj
obali turistickog
mjestaica  zapo-
§ljava desetak rad-
nika i posla ima ti-
jekom cijele godi-
ne, a gosti se redovito vracaju,
Milisi¢ veli kako svakog dana
ima sve manje razloga za opti-
mizam.

- Kada bih bilo gdje u svijetu
ulozio ovoliko truda i novea ko-
liko ovdje ostavljam, bio bih vr-
lo bogat covjek. No. kod nas is-
pada da dobro prolaze samo oni
koji znaju dobro varati. Ja sam u
Svedskoj naucio drukcije Zivjeti
i raditi, pa se u mnogim situaci-
jama ne snalazim, Znate, zakon
motivira ¢ovieka da postane

s NIKOLA MILISIC

hilo gdije
u svijetu

ulozio toliko
novca, hio
hih hogatas$’

posten, no nasi vas zakoni vise
vuku na drugu stranu - prica Mi-
ligi¢, koji je kucu iz koje je nik-
nuo “Marco Polo™ kupio jo$ pri-
je 20-ak godina.

Od obiteljskog ljetnikovea
izgradio je uspjesan hotel sa 17
soba i jednim apartmanom.

- Mozda vam se to ini puno,
ali nije. Ne mogu poslovati s ve-
likim turoperatorom jer oni traze
vise mjesta, pa se odlucuju za
velike hotele u kojima nista ne
Stima osim prostora, S droge
strane, zakon kaZe da svi koji
ugovaraju poslove s inozemnim
Qrganiziranim grupama ne mo-
raju placati PDV. Zbog toga oni
mogu ponuditi i mnogo bolju ci-
Jjenu od mene. Ja sam u zacetku
na gubitku - tumadi Miligi¢, go-
voreci kako mu muke zadaju ko-
munalne naknade i kategorizaci-
ja koju jos nije sluzbeno dobio.
Mnogi se hoteli, kaze, u katalo-
zima reklamiraju s vise zvjezdi-
canego Sto imaju, na temelju Ce-
ga imaju i vide cijene, no on to
ne Zeli raditi. Doduse, pita se,
kako mogu pri kategorizaciji is-
ta pravila vrijediti za male i veli-
ke hotele. za obiteljski hotel 1 dr-
Zavni mastodont? Muce ga i
brojne dozvole, te nacini na koji
se te dozvole dobivaju,

- Sve je to jako ¢udno. Pri-
mjerice, ja sam do prosle godine
za odvod slivnih voda placao
naknadu od nekoliko stotina ku-
na godisnje, a sada isto toliko
moram davati mjesecno. Tako-
der, pokusao sam se s opcin-
skim celnicima dogovoriti da
asfaltiramo prostor oko hotela.
Bio sam spreman
dati 50 posto nov-
ca, misleci kako bi
bilo posteno da oni
snose ostatak tros-
kova. Nakon du-
gog cekanja, od
svega toga nije bilo
niSta. Morao sam
sve sam platiti.
Vlada je drzavne
troskove prebacila
na opcing, a oni na
nas. Ne znam dokle? - govori
Milisic, dodajuci kako je i on
poput Galica zadrZao svoj po-
a0 U Svequoa jer je tako ipak
sigurnije.

I sve dok vlasti ne shvate da je
vrijeme novac te se ne okrenu
malim poduzetnicima, na Jadran
¢e dolaziti klijentela koja ¢e hr-
vatski turizam tesko odrZavati na
zZivotu. A o napretku ili zaradi, o
kojoj tako cesto volimo raspra-
vljati, u ovakvim uvjetima
ne moze biti ni govora! El



